
Documento: CO007 Rev.02 Data:03/06/2015

Apresentação de Case

Kallango



Empresa

•Fundador/ Diretor: Diego Silva e Pâmela Galindo

•Data da fundação: julho de 2008

•Principais produtos: Produtos Fitness (Com marca própria e marca

de clientes)

•Mercado em que atua: Todo Brasil



Empresa



Adesão ao Projeto

Contato telefônico 
feito pelo 

Extensionista

08/2016

Visita do 
Extensionista para 
apresentação do 

Projeto

08/2016

Identificação do 
GIP (Gestor Interno 

do Projeto)

Adesão ao Projeto 
PEPI, coleta de 

informações para

Benchmark, 
diagnósticos de 

perdas e Produção 
mais limpa

Plano de ação

12/2016

Entrega do 
plano de ação 
de Produção + 

Limpa s 
01/2017

Entrega do plano 
de ação de 
Redução de 

perdas 

01/2017

Implantação 
das ações na 

áreas de P+L e 
R.P.



Etapa no Projeto
Redução de 16% do tempo 

(máquina e pocesso)

Redução dos resíduos de 
chapa de EVA

A ferramenta utilizada: 
cronoanálise

Pesquisa de aplicação

Lições Aprendidas, estudo de 
tempos para redução

Resíduos podem substituir 
produtos

Próximos passos, cronoanálise
dos demais produtos

Replicar para os demais 
processos



Resultados de R.P.

Antes                                 Depois

Modificação 

do dispositivo



Resultados de R.P.



Resultados de R.P.

• Ganho de 16 % do tempo de produção;

• Ganho de 1 pessoa na operação riscar;

• Ganho de R$ 2.000,00 por mês;

• Ganho de R$ 24.000,00 por ano.



Resultados de R.P.

Antes   Depois

Antes   Depois

Processo (Antes)

Processo (Depois)

VID_20170427_143623722.mp4
VID_20170427_151500380.mp4


Resultados P+L

• Consumo de chapas de EVA = 2300kg/mês x 
R$11,00/kg = R$25.300,00/mês 

• Resíduos gerados: 460kg/mês x R$11,00 = 
R$5.060,00/mês 



Resultados P+L



Resultados P+L



Resultados P+L



Depoimento

“Nós precisamos da ajuda de vocês”.

Diego Silva, Fundador/Diretor da Kallango
diego@kallango.com.br


