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RESUMO

O mercado esta cada vez mais competitivo e cercado de tecnologias e inovacoes, e
ninguém quer ficar pra tras, assim sendo, o empreendedorismo tem sido uma peca
chave para as pessoas que buscam algo inovador. Empreender, trata-se de arriscar
em algo o qual esta relacionado a satisfacdo tanto pessoal e profissional, quanto a
possuir uma renda extra ou fixa. Diante disto, as mulheres fazem parte da populagao
gue buscam algo para sua independéncia financeira e espa¢o no mercado, e um dos
setores que apresentam um crescimento significativo e motiva o empoderamento
feminino é o setor da venda direta. Com isso, este artigo resultou em um estudo de
caso e como objetivo geral analisar a percepcao das consultoras de venda de uma
empresa de joias contemporaneas que utiliza o método da venda direta, em relacao a
construcdo de uma carreira empreendedora e deste modo foi identificado o perfil das
vendedoras, compreendido a percepc¢ao quanto a venda direta sendo uma forma de
construir uma carreira empreendedora e suas expectativas diante dela e analisado a
relacdo das acdes da empresa e a visdo das consultoras perante empreender com a
venda direta. A metodologia inserida constitui em uma pesquisa qualiquati de cunho
exploratério, sendo sua amostra 137 consultoras de vendas, de acordo com a coleta
de dados primarios, com o0s resultados obtidos na entrevista de roteiro
semiestruturado junto a diretora da empresa, posteriormente aplicado o questionario

as vendedoras.

Palavras-chave: Empoderamento feminino - Venda direta - Carreira empreendedora - -

REFERENCIAS

LAS CASAS, Alexandre Luzzi. Técnicas de vendas: Como Vender e obter bons resultados. 4. Ed.
Sao Paulo: Atlas, 2011.

CHIAVENATO. Idalberto. Empreendedorismo: dando asas ao espirito empreendedor. 4. Ed. Barueri,
Séo Paulo: Manole, 2012.

46 Autor(a) das Faculdades Integradas de Taquara - FACCATbrunathomas@sou.faccat.com.br
47 professor(a) das Faculdades Integradas de Taquara - FACCATcbackes@faccat.br



XVl \10STRA DE INICIAGAO CIENTIFICA o
IX SALAO DE EXTENSAO, PESQUISA E POS-GRADUAGCAO V

—— FACCAT

A formatac&o e a revisdo linguistica s3o de responsabilidade dos autores. [MAMACECIElS

DORNELAS, José. Empreendedorismo: Transformando ideias em negdcios. 6. Ed. S&o Paulo: Atlas,
2017.



